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Anzeige :

Ziehen Sie Lehren aus der Krise!

ie Aktienkurse steigen, die Konjunk-
Dturmeldungen bessern sich, der Opti-
mismus kehrt zuriick — und mit ihm
die Gier. Es werden wieder heil3e Tipps disku-
* tiert. Wer dann noch bedenkt, wie mit Staats-
geld gerettete Banken ihren Angestellten hohe
Boni zahlen, konnte fast glauben, nach der
FinanzKkrise konne es. wei-
tergehen wie zuvor. ,Das
wiére ein groRer Fehler”,
meint Michael Kollenda.
Der Vorstand der Salutaris
AG in Miinchen und an-
dere bankenunabhéngige
Vermogensverwalter aus
der Region nehmen beim
Vermogens-Check  fiir
die Leser des Miinchner
Merkur deren Depots auf
Wunsch kostenlos unter
die Lupe.

Anleger sollten nach
Kollendas Einschédtzung
aus der Finanz- und Wirt-
schaftskrise vielmehr eini-
ge Lehren ziehen: ,Wasich
nicht verstehe, das kaufe
ich nicht - diesen Spruch sollte jeder Anleger
beherzigen®, rit der Vermogensverwalter. Ein
gutes Beispiel seien etwa Garantiezertifikate.
Anleger hitten darunter meist verstanden,
dass die Auszahlung des genannten Betrages
auf jeden Fall garantiert sei — ohne nachzu-
fragen. Und viele Bankberater hatten wohl

Anmeldung Vermogens-Check

Bgim kostenlosen Vermogens-Check

er V-Bank fiir die Leser des Miinchner
Merkur Uberpriifen bankenunabhangige
Vermogensverwalter das Vermogen von
Interessenten und machen Vorschlage zur
Verbesserung. Die Teilnehmer gehen kei-
ne Verpflichtungen ein. Einzige Vorausset-
zung: Sie verfiigen liber ein Vermogen von
25.000 Euro oder mehr. Interessenten
konnen sich an jedem Wochentag zwi-
schen 8 und 20 Uhr aus dem deutschen
Festnetz unter Tel. 08 00 / 4 44 46 94 an-
melden. Kennwort: ,Miinchner Merkur*
angeben. Zudem ist die Anmeldung unter
www.merkur-online.de/vermoegenscheck
moglich. Anmeldeschluss: 30. 11. 2009

Michael Kollenda: ,Anlieger sollten
das kaufen, was sie auch verstehen.

kein iiberméRiges Interesse, die Kunden auf-
zukliren, dass dies nicht der Fall ist, da alle
Zertifikate von der Bonitdt des Emittenten
abhéngen.

Zudem sollte man sich Gedanken dariiber
machen, welches Interesse der Berater hat.
Wer beim Verkauf von (hauseigenen) Invest-
mentfonds Provisionen
kassiert oder vom Chef ge-
dréngt wird, eine bestimm-
te Anzahl von Zertifikaten
oder Lebensversicherun-
gen zu verkaufen, diirfte
kaum nur das Kunden-
wohl im Auge haben. Die-
ses Wissen helfe, skeptisch
zu bleiben, so Kollenda.
Bankenunabhéangige Ver-
mogensverwalter hétten
keine solche Vorgaben.

Wichtig sei auch, dass
sich Anleger klar dariiber
werden, wie sie tatsdchlich
gestrickt sind — konser-
vativ oder spekulativ - und
sich an die einmal getrof-
fene Entscheidung halten.
Zudem sollte man das eigene Depot unter
diesem Blickwinkel iiberpriifen oder dies von
Experten machen lassen und entsprechend
an die eigene Mentalitéit anpassen. Kollenda:
,Wer sich als konservativ bezeichnet, aber
etliche Aktien im Depot hat, wird auf Dauer
damit wohl kaum gliicklich werden.“ :

Vertrauen und Wohlfuhlen

SALUTARIS kommt aus dem Lateini-
schen und heiRt: ,Wohlergehen“. Diesen
Leitspruch haben die Aktionére Dr. Barbara
und Michael Kollenda bei der Griindung vor-
an gestellt. Die Gesellschaft konzentriert sich
auf alte Tugenden: Kaufen, was man wirklich
kennt! Mit Hilfe eines Value-Filters werden
unterbewertete Qualitdtsaktien und Renten
ausgewihlt. Bevorzugt wird in deutsche, un-
ternehmergefiihrte Aktiengesellschaften in-
vestiert, bei denen das Management mit eige-
nem Geld in nennenswertem Umfang betei-
ligt ist und so die Folgen der Entscheidungen
selbst spiirt! Mit dieser Einstellung verwaltet
die SALUTARIS Capital Management AG
sehr erfolgreich Gelder privater Anleger auf
der Basis einer individuellen Anlagestrategie.
(www.salutaris-ag.de)




